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N Donderdag 11/1 Welkomst zoom

Donderdag 18/1 Drop module 1 Huidopbouw
Donderdag 25/1 Zoom module 1
Donderdag 1/2 Drop module 2 Producten leren kennen
Donderdag 8/2 Zoom module 2
Donderdag 15/2 Drop module 3 Welke ingrediënten op welke huid
Donderdag 22/2 Zoom module 3
Donderdag 29/2 Drop module 4 Ingrediënten lezen
Donderdag 7/3 Zoom module 4
Donderdag 14/3 Drop module 5 Verkopen in het salon
Donderdag 21/3 Zoom module 5
Donderdag 28/3 Drop module 6 Verkopen op social media
Donderdag 4/4 Zoom module 6 + sluit traject

29/2 13u Pick my brain call - paid in full plan 
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O V E R  D E  M O D U L E
B I J V R A A G  O V E R  D E

L E S S T O F  

VRAGEN
Vragen stuur je naar

support@elysianbc.be

O V E R  F A C T U R A T I E ,
B T W ,  I N L O G

Vrijdag verzamelen we alles - maandag mail  



Huidopbouw
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Welke cellen doen wat 
Waar zitten deze cellen
Hoe bereiken we bepaalde cellen 
Hoe word een ontsteking gevormd

Vb: We willen op pigment werken. Welke 2 soorten pigment zijn er, waar werk je
het makkelijkste op, waar zit dat pigment en hoe is dat opgebouwd 



Producten leren kennen 
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Wat heeft een product nodig om te worden 
wat het is? Bewaarmiddelen, sabilisators,
emulgators, surfectanten,.... 

Wat is de 1% lijn, wat is commedogeen,... 

Vb: Door de opbouw van een bepaald product te kennen kunnen we in onze
producten checken of het wel effectief gaat doen wat het zegt dat het gaat doen.  



Welke Ingrediënten op welke huid 
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Huidaandoeningen herkennen. Is dit acne of is 
dit rocasea? Wanneer werkt welk ingrediënt?

Vb: Op acne werken we talgregulerend. Op Rocasea werken we
kalmerend/Ontstekingremmend
 



Ingrediënten lezen 
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We leren de meest gebruikte ingrediënten en 
we leren hoe het beste research te doen 

Vb: Zijn er websites die jou kunnen helpen, kunnen we het onszelf makkelijker
maken? 
 



Verkopen in het salon 
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Hoe bereid je je klant voor om te gaan aankopen
tijdens je intake gesprek? 
Hoe pik je daarop in na de verzorging?  

Vb: stel een standaard vragenlijst op die je ook in video of digitale intakes kan
gebruiken 
 



Verkopen op social media 
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Hoe groei je online met je huid en  
ingredientenkennis

Vb: Zijn er websites die jou kunnen helpen, kunnen we het onszelf makkelijker
maken? 
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W A A R O M
B E N  I K  N O D I G

W A T  D O E  I K  V O O R
M I J N  K L A N T

W A T  W I L  I K  V O O R
M E Z E L F  
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H O E  K A N  I K  H I E R  I N
G R O E I E N

W A T  H E B  I K  N O D I G
O M  T E  G R O E I E N   F O C U S P U N T
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I K  W I L  M E Z E L F  P O S I T I O N E R E N  E N  B E K E N D  S T A A N  A L S
S P E C I A L I S T  E N  K E N N E R  V A N  M I J N  V A K

I K  G E E F  D A M E S  H E T  Z E L F V E R T R O U W E N  O M  T E
G R O E I E N  A L S  P E R S O O N  E N  A M B I T I E U S  T E  Z I J N  O P  H E T

W E R K .

I K  K A N  H I E R I N  G R O E I E N  D O O R  M I J N  K E N N I S  N I E T
A L L E E N  T E  V E R G R O T E N  M A A R  H E T  O O K  T E  D E L E N  O P

S O C I A L E  M E D I A

H I E R  H E B  I K  T I J D  E N  E X T R A  O P L E I D I N G  V O O R  N O D I G


